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Отпечатано группой 
оперативной полиграфии 
Пермского ЦНТИ, 
614990, г. Пермь, ГСП, 
ул. Попова, 9

вестник 
Пермского ЦНТИ
· Ежемесячный бюллетень для тех, кто заинтересован в получении новейшей научно-технической, экономической, правовой и другой информации.  
· Вестник Пермского ЦНТИ отражает деятельность ЦНТИ, содержит сведения о новых поступлениях в фонд ЦНТИ, услугах и продукции ЦНТИ, о мероприятиях, проводимых в ЦНТИ, Перми и России, производственном опыте предприятий и др.

· В Вестник Пермского ЦНТИ Вы можете поместить информацию о Ваших разработках, услугах, продукции.

· Вестник Пермского ЦНТИ рассылается бесплатно на предприятия Перми и области.

· Если ваше предприятие не получает Вестник Пермского ЦНТИ, но  заинтересовано в его получении, сообщите об этом нам 

(   614990, г. Пермь, ГСП, ул. Попова, 9, ЦНТИ 
(к. 604)

· 37-32-84    Е-mail: izd@permcnti.ru

Подписаться на электронную версию Вестника можно на нашем сайте 

http://www.permcnti.ru

или на сервере subscribe.ru 

http://subscribe.ru/catalog/service.permstic
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«ШКОЛА МАСТЕРОВ»

Программа:

Психология управления на производстве (Технологии построения производственных отношений; Работа в команде; Типологические особенности людей; Управление конфликтами; Навыки эффективного общения; Построение системы адаптации новых рабочих в коллективе)
Экономика цеха и предприятия (Система экономического управления в цехе и на  предприятии; Управление основным и оборотным капиталом предприятия: показатели эффективности, проблемы, практические ситуации;  Классификация затрат и их группировка: пути снижения себестоимости, стратегии снижения затрат, проблемы; Факторы роста производительности труда) 
Система качества (Система обеспечения качества на предприятии: основные элементы и процессы системы, назначение, создание, функционирование; Политика предприятия в области качества; Документация системы менеджмента качества: общие принципы разработки и функционирования).

Трудовое право (Социальное партнерство: органы социального партнерства, коллективный договор; Трудовой договор: понятие, содержание, срок трудового договора, трудовая книжка, испытание при приеме на работу, изменение трудового договора, прекращение трудового договора; Рабочее время; Время отдыха: перерывы в работе, выходные и праздничные дни, отпуска (учебные отпуска); Оплата труда; Трудовой распорядок, дисциплина труда).


Правила и нормы охраны труда, техники безопасности, производственной санитарии и пожарной безопасности в сфере производства

Постановка и решение производственных 
задач (Постановка, формулирование и выбор целей; Методы поиска новых решений; Решение производственных задач с использованием методов поиска).

Стоимость обучения (с учетом раздаточных материалов) 5590 рублей.

Для участия в семинаре необходимо:

Перечислить до 13 сентября указанную сумму  на получателя: ИНН 5902401070 / 590201001 Отделение по Ленинскому району  г. Перми УФК по Пермской области (ГУ Пермский ЦНТИ л. с. 06021320510) р / с 40503810900001000041 в ГРКЦ ГУ Банка России по Пермской обл.,  г. Пермь, БИК 045773001. Назначение платежа: код 02130201010010000130 п.9.
Копию платежного документа необходимо иметь при себе.
При регистрации возможна оплата за наличный расчет.

2.  Сообщить об участии до 6 сентября в ЦНТИ по телефонам:  (3422) 37-32-84 Рогожниковой Валентине Георгиевне, 10-56-33  Лапину Валентину Логиновичу,   по  факсу    37-31-55 (для Рогожниковой) или E-mail: lap@permcnti.ru. 

Внимание!

Занятия по указанной или адаптированной (по желанию заказчика) программе 
могут быть проведены непосредственно на предприятии 
в согласованные с заказчиком сроки

[image: image9.wmf][image: image10.wmf]От разработки проекта издания – 
до выпуска тиража !

Пермский ЦНТИ  предлагает услуги по изданию научной, научно-технической, производственной и других видов литературы, в т.ч.:

монографий, сборников научных трудов, тематических сборников; учебных пособий; методической литературы, рекомендаций и др.

614990, г. Пермь, ГСП, ул. Попова, 9, ЦНТИ, к. 506, 604. 

E-mail: izd@permcnti.ru. 

( ( 37-41-68, 37-32-47, 37-32-84.
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и науки администрации Пермской

 

области № А 097181 от 19. 11.2001

Семинар для начальников цехов и резерв на их выдвижение

АКТУАЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ 
УПРАВЛЕНИЯ ЦЕХОМ
Программа

Управление цехом (4 час).

Организация труда и производства в цехе (3 час).

Экономика цеха (4 час).

Оплата и стимулирование труда (3 час).

Аттестация рабочих мест и компенсация по условиям труда (3 час).

Регулирование трудовых правоотношений (4 час).

Совершенствование методов руководства трудовым коллективом (4 час).

Система менеджмента качества ГОСТ Р ИСО 9000:2001 (4 час).

Правила и нормы охраны труда, техники безопасности, производственной санитарии и пожарной безопасности в сфере производства (3 час).

Стоимость обучения  (с учетом раздаточных материалов) 5590  руб., включая НДС. 

Для участия в семинаре необходимо до 1 сентября 2005 г. направить в Пермский ЦНТИ заявку (форму заявки см. ниже).
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[image: image13.wmf]Семинар для руководителей и специалистов по управлению персоналом, 
координаторов и менеджеров по администрированию мероприятий, 
а также ответственных за организацию и проведение корпоративных праздников и мероприятий

Формирование корпоративной культуры 
организации и лояльности персонала

Понятие и характеристики корпоративной культуры организации. Связь между корпоративной культурой и эффективностью работы ее сотрудников 

Диагностика существующей корпоративной культуры и корпоративного климата в организации

Разработка и реализация программы по формированию корпоративной культуры организации

Лояльность персонала организации и направления ее повышения

Технология организации и проведения корпоративных праздников и мероприятий

Стоимость обучения  (с учетом раздаточных материалов) 3590  руб., включая НДС 

Для участия в семинаре необходимо до 12 сентября 2005 г. направить в Пермский ЦНТИ заявку по представленной ниже форме.
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Форма заявки на участие в семинарах

	Предприятие (организация): наименование и адрес
	

	Ф. И. О. (полностью) сотрудника, направляемого на обучение
	

	Контактные телефон, факс, E-mail
	

	Должность сотрудника, направляемого на обучение 
	

	Специфика работы
	

	Прочая информация
	


Заявку можно направить:

по почте: 614990, г. Пермь, ГСП, ул. Попова, 9, Пермский ЦНТИ (к. 604)

по телефонам: (3422) 37-32-84 (РогожниковА Валентине Георгиевна, 

10-56-33  (Лапин Валентин Логинович), 

по факсу  (3422) 37-31-55 (для Рогожниковой),

по E-mail: lap@permcnti.ru. 
Кафедра дополнительного образования Пермского ЦНТИ приглашает 
на постоянно действующие курсы

Создание презентаций в Microsoft PowerPoint 2002. 
Уровень 1, начальный
	Цель курса:
	Освоение базовых возможностей самой мощной системы по созданию презентаций корпорации Microsoft

	Тема
	Академ. часов
	Предварительная подготовка

	Основные понятия
	4
	Успешное окончание курса "Базовая компьютерная подготовка" или эквивалентная подготовка.

	Редактирование слайдов
	10
	

	Публикация презентаций
	3
	

	Принципы создания презентаций
	2
	

	Тест
	1
	

	Итого:
	20
	


Создание презентаций в Microsoft PowerPoint 2002. 
Уровень 2, стандартный
	Цель курса:
	Освоение всех возможностей создания и эффективной демонстрации электронных презентаций с помощью программного комплекса Microsoft PowerPoint – средства для распространения идей, рекламы, предложений и достижений, создания наглядных и убедительных презентаций. В программу курса входит изучение приемов создания профессионально оформленных слайдов, отвечающих современным требованиям

	Тема
	Академ. часов
	Предварительная подготовка

	1. Основные понятия
	3
	Успешное окончание курса «Базовая компьютерная подготовка с изучением Windows, MS Word и MS Excel» или эквивалентная подготовка

	2.  Редактирование слайдов
	8
	

	3.  Публикация презентаций
	4
	

	4.  Принципы создания презентаций
	2
	

	5.  Дополнительные инструменты для работы с графикой и видео
	6
	

	6. Тест
	1
	

	Итого:
	24
	


Создание презентаций, видеопрезентаций, слайд-шоу 
в Microsoft PowerPoint 2002, Adobe Acrobat 6, 
MS Producer 2003 и другом инструментарии. 
Уровень 3, расширенный

	Цель курса:
	Освоение всех возможностей создания и эффективной демонстрации электронных презентаций с помощью программного комплекса Microsoft PowerPoint – средства для распространения идей, рекламы, предложений и достижений, создания наглядных и убедительных презентаций. В программу курса входит изучение приемов создания профессионально оформленных слайдов, отвечающих современным требованиям, дополнительных приемов для формирования видеопрезентаций и приемов получения презентационного материала с помощью различных программных продуктов

	Тема
	Академ. часов
	Предварительная подготовка

	1. Основные понятия
	3
	Успешное окончание курса «Базовая компьютерная подготовка с изучением Windows, MS Word и MS Excel» или эквивалентная подготовка. Знание и навыки работы с растровыми, векторными графическими форматами и мультимедийными файлами в минимальном объеме

	2.  Редактирование слайдов
	8
	

	3.  Публикация презентаций
	6
	

	4. Лингвистические особенности  презентации
	2
	

	5. Дополнительные инструменты для работы с графикой и видео
	16
	

	6. Работа с мультимедийным материалом
	14
	

	7. Тест
	1
	

	Итого:
	50
	


Обучение проводится в специализированном учебном классе на 7 рабочих мест.

Сроки обучения устанавливаются по мере комплектования групп. 

Заявки на обучение принимаются: 

по факсу (3422) 37-31-55 (для Рогожниковой),
по E-mail lap@permcnti.ru, 

по телефонам (3422) 37-32-84 (Рогожникова Валентина Георгиевна)

или 10-56-33  (Лапин Валентин Логинович).

[image: image15.wmf]Постоянно действующие курсы 
по  обучению специалистов работе 
с программными продуктами

	Стандартный курс АВТОКАД 2004 (52 часа; 5500 руб. )

	Основы трехмерного моделирования АВТОКАД 2004 (20 часов; 3000 руб.)

	Расширенный курс АВТОКАД 2004 (включает в себя стандартный курс, трехмерное моделирование)  (72 часа; 7500 руб.)

	Адаптация АВТОКАД 2004 под предприятие и разработка собственных приложений (20 часов; 3000 руб.)


Обучение проводится в специализированном учебном классе на 7 рабочих мест.

Сроки обучения устанавливаются по мере комплектования групп. Принимаются заявки на обучение.

Заявку (см. ниже) на каждого направляемого на обучение отправьте в Пермский ЦНТИ (факс 37-31-55 для Рогожниковой;  E-mail lap@permcnti.ru ) и сообщите об этом по телефонам: (3422) 37-32-84 Рогожниковой Валентине Георгиевне или 10-56-33  Лапину Валентину Логиновичу.
Стоимость обучения необходимо перечислить Пермскому ЦНТИ на получателя: ИНН 5902401070 / 590201001 Отделение по Ленинскому району  г. Перми УФК по Пермской области (ГУ Пермский ЦНТИ 
л. с. 06021320510) р / с 40503810900001000041 в ГРКЦ ГУ Банка России по Пермской обл.,  г. Пермь, БИК 045773001. Назначение платежа: код 02130201010010000130 п.9.  За обучение на курсах.

При регистрации возможна оплата за наличный расчет.

Форма заявки на обучение работе с программными продуктами 
(заполняется на каждого направляемого отдельно)

	Предприятие (организация): наименование и адрес
	

	Ф. И. О.  (полностью) сотрудника, направляемого на обучение
	

	Контактные  телефон, факс,  E-mail
	

	Должность сотрудника, направляемого на обучение
	

	Специфика работы
	

	Навыки работы с  персональным компьютером и  прикладным программным обеспечением 
	

	Название выбранного курса (курсов)
	

	Прочая информация
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2-й этаж. ( (3422) 37-32-19
Книги, нормативные 
материалы

Денк С.О. «Нетипичные» продуктивные объекты: Проблемы и решения. – 2-е изд., перераб и доп. – Пермь: Электрон. издат. системы ОЦНИТ ПГТУ, 2005. – 347 с.: ил.

Документирование управленческой деятельности: Учеб. пособие /Сост. Т.Ю. Кукаркина. – Пермь, 2004. – 45 с.

Изоляция воздушных линий электропередачи 110-1150 кВ: Сб. науч. тр. – Л.: Энергоатомиздат, Ленинград. отд-ние, 1989. – 120 с.

Ильин А.А. Проект дополнения программы по физике. Раздел оптика. Подраздел геометрическая оптика: Для высш., ср. и шк. образования. – Пермь, 2005. – 112 с.

Мерсон М.Э., Бурылова Л.Г., Быков В.Н. Экономика и менеджмент недропользования. – Пермь: Изд-во Перм. ун-та, 2005. – 471 с.: ил.

ПОТ РМ 019-2001. Межотраслевые правила по охране труда при производстве ацетилена, кислорода, процессе напыления и газопламенной обработке металлов.– М.: НПК «Апрохим», 2002. – 92 с.

СП 23-102-2003. Естественное освещение жилых и общественных зданий. – М.: ФГУП ЦПП, 2005. – 81 с.

СП 31-107-2004. Архитектурно-планировочные решения многоквартирных жилых зданий /ФГУП ЦНС, МНИИТЭП, ОАО «ЦНИИЭПжилища». – М.: ФГУП ЦПП, 2005. – 68 с.

В научно-технической библиотеке Пермского ЦНТИ можно приобрести:

Базовые цены на работы по ремонту энергетического оборудования, адекватные условиям функционирования конкурентного рынка услуг по ремонту и техперевооружению. Ч. 6. Базовые цены на работы по ремонту трансформаторов и реакторов /ОАО «ЦКБ Энергоремонт». – М.,2003. – 56 с. – 3000,00 р.
МДК 2-03.2003. Правила и нормы технической эксплуатации жилищного фонда /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 76 с. – 318,63 р.
МДК 2-04.2004. Методическое пособие по содержанию и ремонту жилищного фонда /ЗАО «Центр исследований и разработок в городском хозяйстве Санкт-Петербурга «Экополис». – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 46 с. –  360,75 р.

МДК 7-01.2003. Методические рекомендации о порядке разработки генеральных схем очистки территорий населенных пунктов Российской Федерации /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 20 с. – 259,57 р.

МДС 11-10.2000. Методические указания по разработке территориальных каталогов конструкций и изделий для строительства /ГУП ЦПП Госстроя РФ. – М.: ГУП ЦПП, 1998. – 72 с. – 166,77 р.

МДС 11-12.2000. Рекомендации по защите интеллектуальной собственности – проектной продукции – в процессе создания и реализации инвестиционных проектов /Госстрой России, АСПОпроект. – М.: ГУП ЦПП, 2003. – 24 с. – 166,77 р.


МДС 11-13.2000. Рекомендации по расширению видов продукции (услуг) и организации предпринимательской деятельности проектных институтов в условиях рынка /Госстрой России, ГП «ЦЕНТРИНВЕСТпроект». – М.: ГУП ЦПП, 1998. – 32 с. – 166,77 р.
МДС 11-15.2001. Методическое руководство по организации деятельности государственного заказчика на строительство и заказчика-застройщика /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2005. –163 с. – 305,13 р.

МДС 12-10.2001. Типовые нормы периодичности, трудоемкости и продолжительности технического обслуживания и ремонта грузоподъемных кранов /ЦНИИОМТП. – М.: ГУП ЦПП, 2001. – 28 с. – 360,75 р.

МДС 12-11.2002. Методическое пособие к СниП 12-03-2001 «Безопасность труда в строительстве. Ч.1 Общие требования» для проведения обучения и проверки знаний по охране труда руководящих работников и специалистов в строительстве /Госстрой России, АИЦ «Стройтрудобезопасность». – М.: ГУП ЦПП, 2002. – 143 с. – 512,68 р.

МДС 12-14.2003. Методическое пособие к СНиП 12-04-2002 «Безопасность труда в строительстве. Ч.2. Строительное производство» для проведения обучения и проверки знаний по охране труда руководящих работников и специалистов в строительстве /Госстрой России, НОУ УЦ «Стройтрудобезопасность». – М.:ГУП ЦПП, 2003. – 
102 с. – 664, 55 р.


МДС 12-17.2004. Методическое пособие к СП 12-133-2000 «Безопасность труда в строительстве. Положение о порядке аттестации рабочих мест по условиям труда в строительстве и жилищно-коммунальном хозяйстве». Экспертная оценка безопасности нестационарных рабочих мест / Госстрой России, ФГУ ЦОТС. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 36 с. – 447,26 р.

МДС 12-19.2004. Механизация строительства. Эксплуатация башенных кранов в стесненных условиях /Госстрой России, Госкомитет РФ по строительству и жилищно-коммунальному комплексу, ЦНИИОМТП, ООО «СО и С». – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 10 с. – 531,63 р.

МДС 12-21.2004. Механизация строительства. Сдача в ремонт и выдача из ремонта строительных машин /ЦНИИОМТП, ООО«СО и С».– М.: ФГУП ЦПП, 2004.– 12 с. – 531,63 р.

МДС 12-9.2001. Положение о заказчике при строительстве объектов для государственных нужд на территории Российской Федерации /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 19 с. – 192,08 р.
МДС 13-10.2000. Методика проведения финансового аудита тарифов в организациях, оказывающих жилищно-коммунальные услуги / Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 51 с. – 167,15 р.

МДС 13-12.2000. Методические рекомендации по формированию нормативов потребления услуг жилищно-коммунального хозяйства /М-во экономики РФ, Гос. Комитет РФ по строительству и жилищно-коммунальному комплексу, Ин-т экономики жилищно-коммунально-го хозяйства. – М.: ГУП ЦПП, 2001. – 64 с. –  329,14 р.
МДС 13-15.2000. Особенности работы с персоналом энергетических организаций системы жилищно-коммунального хозяйства Российской Федерации /Госстрой России. – М.: ГУП ЦПП, 2001.–31 с.– 197,53 р.

МДС 13-16.2000. Нормативы и методические указания по определению потребности в машинах и механизмах для эксплуатации и ремонта коммунальных электрических и тепловых сетей /Госстрой России. – М.: ГУП ЦПП, 2000. – 13 с. – 177,28 р.
МДС 32-2.2000. Рекомендации по проектированию общественно-транспортных центров (узлов) в крупных городах /Госстрой России, ЦНИИП градостроительства. – М.: ГУП ЦПП, 2001. – 30 с. – 168,84 р.

МДС 51-1.2000. Основы технологии кирпичной кладки: Метод. пособие. /Госстрой России, Инновационный образовательный центр. – М.: ФГУП ЦПП, 2005. – 60 с. – 244,77 р.

МДС 53-1.2001. Рекомендации по монтажу стальных строительных конструкций (к СниП 3.03.01-87) – М.: ФГУП ЦПП, 2001. – 41 с. – 464,14 р.

МДС 80-11.2000. Методические рекомендации по разработке условий договора подряда по мерам имущественной ответственности. Т.IV /Госстрой России. – М.: ГУП ЦПП, 2000. – 27 с. – 175,20 р.

МДС 80-12.2000. Методические рекомендации по разработке условий (требований) инвестора (заказчика) при подготовке подрядных торгов /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 50 с. – 183,64 р.
МДС 80-14.2000. Регламент работы тендерного Комитета /Госстрой России. – М.: ГУП ЦПП, 1999. – 28 с. – 107,71 р.
МДС 80-15.2000. Рекомендации по организации работы руководителя проектной организации в новых экономических условиях хозяйствования /Госстрой России, ГП «ЦЕНТРИНВЕСТпроект». – М.: ГУП ЦПП, 1999. – 52 с. – 183,64 р.


МДС 80-17.01. Методические рекомендации о порядке проведения конкурсов на выполнение работ, оказание услуг в строительстве и ЖКХ в РФ /Росстрой.– М.:ФГУП ЦПП, 2004.–32 с. – 234,26 р.
МДС 80-2.2000. Использование конкуренции между работниками проектной организации для выживания на рынке: Руководство для директора / Госстрой России, ГП «ЦЕНТРИНВЕСТпроект». – М.: ГУП ЦПП, 1998. – 24 с. – 109,78 р.
МДС 80-3.2000. Методические рекомендации по оценке оферт и выбору лучшего предложения из представленных на подрядные торги /Госстрой России. – М.: ГУП ЦПП, 1999. – 18 с. – 160,42 р.
МДС 80-6.2000. Методические рекомендации по процедуре подрядных торгов /Росстрой. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 16 с. – 160,42 р.
МДС 80-7.2000. Методические рекомендации по разработке коммерческой части тендерной документации заказчика и оферты претендента /ЦНИИЭУС. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 16 с. – 158,33 р.
МДС 80-8.2000. Методические рекомендации по разработке технической части тендерной документации и оферты претендента /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 116 с. – 217,39 р.
МДС 81-11.2000. Методические рекомендации по определению стоимости затрат, связанных с проведением подрядных торгов в Российской Федерации /Межведомственная комиссия по подрядным торгам при Госстрое России, Рос. Ассоциация организаторов подрядных торгов и стоимостного инжиниринга (РАТСИ). – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 39 с. 175,20 р.
МДС 81-12.2000. Методические рекомендации по определению стоимости предмета подрядных торгов в строительстве /Госстрой России. – М.: ГУП ЦПП, 2003. – 41 с. – 99,27 р.
МДС 81-13.2000. Методические рекомендации по разработке сборников ресурсных сметных норм на монтаж оборудования /Госстрой России.– М.:ГУП ЦПП, 2003.– 16 с. – 133,02 р.
МДС 81-22.2000. Порядок определения стоимости строительства, осуществляемого в Российской Федерации   с   участием   иностранных 

фирм /Госстрой России, МВЭС России. – М.: ГУП ЦПП, 2003. – 52 с. – 183,64 р.

МДС 81-24.2000. Сборник укрупненных показателей базисной стоимости на виды работ (УПБС ВР) /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 136 с. – 192,08 р.

МДС 81-38.2004. Указания по применению федеральных единичных расценок на ремонтно-строительные работы (ФЕРр-2001) /Гос. Ком. РФ по строит-ву и ЖКХ. Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП. – 2004. – 
28 с. –  278,34 р.

МДС 81-8.2000. Методическое пособие по составлению смет на пусконаладочные работы базисно-индексным и ресурсным методами /РАО Газпром. – М.: ФГУП ЦПП, 2005. – 64 с. – 165,08 р.

Общие указания по применению справочников базовых цен на проектные работы для строительства. Утверждены Постановлением Госстроя России от 7.08.02. №102 /Гос. Комитет РФ по строительству и жилищно-коммунальному комплексу. Госстрой России. – М.,2005. – 27 с. – 344,14 р.

СНиП 52-01-2003. Бетонные и железобетонные конструкции. Основные положения.– М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 24 с. (Взамен СниП 2.03.01-84*) – 641,13 р.

СП 41-105-2002. Проектирование и строительство тепловых сетей бесканальной прокладки из стальных труб с индустриальной тепловой изоляцией из пенополиуретана в полиэтиленовой оболочке /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 30 с. – 495,81 р.

СП 41-107-2004. Проектирование и монтаж подземных трубопроводов горячего водоснабжения из труб ПЭ-С с тепловой изоляцией из пенополиуретана в полиэтиленовой оболочке. – М.: ФГУП ЦПП, 2005. – 10 с. – 445,19 р.
СП 55-102-2001. Конструкции с применением гипсоволокнистых листов. – М.: ГУП ЦПП, 2002. – 
48 с. – 310,20 р.
СП 82-101-98. Приготовление и применение растворов строительных /Госстрой России. – М.: ФГУП ЦПП, 2004. – 32 с. – 327,07 р.
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ГОСТ 8.197-2005  ГСИ. Государственная поверочная схема для средств измерений спектральной плотности энергетической яркости в диапазоне длин волн от 0,04 до 0,25 мкм. – Введ. 01.09.2005  (7 с.)
ГОСТ 8.523-2004  ГСИ. Дозаторы весовые дискретного действия. Методика поверки. – Введ. 01.09.2005  (8 с.)
ГОСТ 16093-2004 (ИСО 965-1:1998, ИСО 965-3:1998)  Основные нормы взаимозаменяемости. Резьба метрическая. Допуски. Посадки с зазором. – Введ. 01.07.2005  (42 с.)
ГОСТ 24705-2004 (ИСО 724:1993)  Основные нормы взаимозаменяемости. Резьба метрическая. Основные размеры. – Введ. 01.07.2005  (19 с.)
ГОСТ 31246-2004  Чистота промышленная. Метод очистки гидромеханический трубопроводов газовых и жидкостных систем машин и механизмов от загрязнений. – Введ. 01.09.2005  (14 с.)
ГОСТ 31247-2004  Чистота промышленная. Определение загрязнения с помощью автоматических счетчиков частиц. – Введ. 01.09.2005  (15 с.)
ГОСТ 31254-2004 (ИСО 14660-1:1999, ИСО 14660-2:1999)  Основные нормы взаимозаменяемости. Геометрические элементы. Общие термины и определения. – Введ. 01.07.2005  (12 с.)
ГОСТ Р 1.2-2004  Стандартизация в Российской Федерации. Стандарты национальные Российской Федерации. Правила разработки, утверждения, обновления и отмены. – Введ. 01.07.2005  (19 с.)
ГОСТ Р 1.5-2004  Стандартизация в Российской Федерации. Стандарты национальные Российской Федерации. Правила построения, изложения, оформления и обозначения. – Введ. 01.07.2005  (35 с.)


ГОСТ Р 1.8-2004  Стандартизация в Российской Федерации. Стандарты межгосударственные. Правила проведения в Российской Федерации работ по разработке, применению, обновлению и прекращению применения. – Введ. 01.07.2005  (20 с.)
ГОСТ Р 1.13-2004  Стандартизация в Российской Федерации. Уведомления о проектах документов в области стандартизации. Общие требования. – Введ. 01.07.2005 (10 с.)
ГОСТ Р 8.611-2005  ГСИ. Преобразователи термоэлектрические платинородий-платиновые и платинородий-платинородиевые эталонные 1, 2 и 3-го разрядов. Методика поверки. – Введ. 01.07.2005  (30 с.)
ГОСТ Р 12.2.144-2005  ССБТ. Автомобили пожарные. Требования безопасности. Методы испытаний. –  Введ. 01.01.2006  (22 с.)
ГОСТ Р ИСО  14644-5-2005  Чистые помещения и связанные с ними контролируемые среды. Часть 5. Эксплуатация. –  Введ. 01.01.2006  (35 с.)

ГОСТ Р 52282-2004  Технические средства организации дорожного движения. Светофоры дорожные. Типы и основные параметры. Общие технические требования. Методы испытаний. – Введ. 01.01.2006  (19 с.)
ГОСТ Р 52287-2004 (МЭК 60772-83)  Вводы электрические в структуре оболочки ядерных энергетических установок. – Введ. 01.07.2005  (15 с.)
ГОСТ Р 52315-2005  Напитки безалкогольные. Вода минеральная и питьевая. Инверсионно-вольт-амперометрический метод определения массовой концентрации селена. – Введ. 01.01.2006  (19 с.)
ГОСТ Р 52317-2005  Вощина. Технические условия. – Введ. 01.01.2006  (10 с.)


ГОСТ Р 52318-2005  Трубы медные круглого сечения для воды и газа. Технические условия. – Введ. 01.01.2006  (24 с.)
ГОСТ Р 52321-2005 (МЭК 62053-11:2003)  Аппаратура для измерения электрической энергии переменного тока. Частные требования. Часть 11. Электромеханические счетчики активной энергии классов точности 0,5; 1 и 2. – Введ. 01.07.2005, в части счетчиков, разработанных до 1 июля 2005 г., - 01.07.2006  (17 с.)
ГОСТ Р 52322-2005 (МЭК 62053-21:2003)  Аппаратура для измерения электрической энергии переменного тока. Частные требования. Часть 21. Статические счетчики активной энергии классов точности 1 и 2. – Введ. 01.07.2005, в части счетчиков, разработанных до 1 июля 2005 г., - 01.07.2006 
(19 с.)
ГОСТ Р 52323-2005 (МЭК 62053-22:2003)  Аппаратура для измерения электрической энергии переменного тока. Частные требования. Часть 22. Статические счетчики активной энергии классов точности 0,2S и 0,5S. – Введ. 01.07.2005, в части счетчиков, разработанных до 1 июля 2005 г., - 01.07.2006  (17 с.)
ГОСТ Р 52326-2005  Устройства пломбировочные. Учет, контроль и утилизация. – Введ. 01.01.2006  (6 с.)
ГОСТ Р МЭК 60974-1-2004  Источники питания для дуговой сварки. Требования безопасности. – Введ. 01.01.2006  (52 с.)
Сб. «Алкогольная продукция. Ликероводочные изделия, коньяк и коньячные спирты»  (231с.)
Сб. «Покрытия металлические. Защита от коррозии»  (135 с.)
Сб. «Шум от транспорта» (157 с.)
Сб. «Эмали. Защита от коррозии»  (129 с.)
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Электронная библиотека "СНиПы"

ГОСТ Р 22.9.08-2005 Безопасность в чрезвычайных ситуациях. Аварийно-спасательные средства парашютного десантирования. Классификация. Общие технические требования.

ГОСТ Р 22.9.09-2005 Безопасность в чрезвычайных ситуациях. Средства индивидуальной защиты населения в чрезвычайных ситуациях. Самоспасатели фильтрующие. Общие технические требования.

МДК 7-01.2003 Методические рекомендации о порядке разработки генеральных схем очистки территорий населенных пунктов РФ

МДС 11-6.2000 Временная инструкция о порядке согласования и утверждения заданий на обследование, заданий на проектирование и проектной документации первоочередных объектов восстановления в г. Грозном Чеченской Республики.

МДС 11-11.2000 Организация работы управляющего объектом (ГИПа, ГАПа) в условиях рынка. Методические рекомендации.

МДС 11-13.2000 Рекомендации по расширению видов продукции (услуг) и организации предпринимательской деятельности проектных институтов в условиях рынка.


МДС 11-15.2001 Методическое пособие по организации деятельности государственного заказчика на строительство и заказчика-застройщика.

МДС 12-9.2001 Положение о заказчике при строительстве объектов для государственных нужд на территории РФ (взамен Положения о заказчике-застройщике (едином заказчике, дирекции строящегося предприятия) и техническом надзоре).

МДС 12-10.2001 Типовые нормы периодичности, трудоемкости и продолжительности технического обслуживания и ремонта грузоподъемных кранов.

МДС 80-11.2000 Методические рекомендации по разработке условий договора подряда по мерам имущественной ответственности. Том IV.

МДС 80-14.2000 Регламент работы тендерного комитета

СП 41-101-95 Проектирование тепловых пунктов.

Справочник базовых цен на проектные работы для строительства. Объекты водоснабжения и канализации. 2004 год (взамен Справочника базовых цен 1995 г.).

Электронная библиотека "Пожарная безопасность"

ГОСТ Р 52284-2004 Автолестницы пожарные. Общие технические требования. Методы испытаний.

ГОСТ Р 52316-2005 Техника пожарная. Клапаны термозапорные. Общие технические требования. Методы испытаний.

Электронная библиотека 
"Руководящие и нормативные документы"

Методика расчета нормативных (технологических) потерь электроэнергии в электрических сетях.
РМГ 58-2003 Государственная система обеспечения единства измерений. Оценка качества работы испытательной лаборатории пищевых продуктов и продовольственного сырья. Методика внешнего контроля точности результатов испытаний.

РМГ 59-2003 Государственная система обеспечения единства измерений. Проверка пригодности к применению в лаборатории реактивов с истекшим сроком хранения способом внутрилабораторного контроля точности измерений.


РМГ 60-2003 Государственная система обеспечения единства измерений. Смеси аттестованные. Общие требования к разработке.

РМГ 61-2003 Государственная система обеспечения единства измерений. Показатели точности, правильности, прецизионности методик количественного химического анализа. Методы оценки (взамен МИ 2336-2002).

СанПиН 2.4.1.1249-03 Санитарно-эпидемиологи-ческие требования к устройству, содержанию и организации режима работы дошкольных образовательных учреждений (взамен СанПиН 3231-85).
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Отдел международных 
информационных сетей

г. Пермь,  ул. Попова, 9, Пермский ЦНТИ, к. 503. 
Тел. (3422) 37-46-36.  e-mail: stn@permcnti.ru

Пермский ЦНТИ является региональным представителем 
всемирной системы информации для бизнеса [image: image1] 
Компасс (Kompass)  в Перми и Пермской области

	Прайс-лист на информационное обслуживание 
в системе КОМПАСС в течение 6 месяцев
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ИНФОГРУППА

КОМПАСС

	Издания:

CD-ROM
Компасс Конкорд и Компасс Россия
Интернет
БД Компасс на www.kompass.com, www.kompass.ru
Печатные
WA-2 Регистр
	Цена 
(руб.)
с учетом
НДС 18%
	ПАКЕТ «ЛИДЕР»

	Базовый Блок во всех изданиях

	Выделенная информация 
о компании
	рамка, шрифт;

расширенные данные, по которым осуществляется поиск (в т.ч. торговые наименования, филиалы, регионы экспорта/импорта, стандарты качества и др.);

дополнительная информация (произвольный текст о бизнесе компании)
10 групп товаров/услуг по международному классификатору КОМПАСС
	7000
	

	Базовый Блок может быть усилен:

	Во всех изданиях

	Логотип
	Во всех изданиях – на странице с полной информацией о компании
	5 200
	

	
	Плюс на CD-ROM и на www.kompass.ru - в списках, включающих компанию в результате любых поисков
	
	

	5 групп товаров/услуг (за каждые)
	1 300
	

	В компьютерных изданиях на CD-ROM и в Internet

	БАННЕР
	На главной странице в Internet
Во всех списках на CD-ROM
	С переходом на страницу с полной информацией о компании или на сайт компании
	65 000
	

	
	В классификаторе 
	
	11 500
	

	html-страница +
БАННЕР при компании
	информация о компании и ее продукции (1 экран)
	6 500
	

	Торговая  марка, Бренд
(графическое изображение)
	перед списком товаров/услуг компании (за каждую)
	1 600
	

	www-переход

(только для Internet)
	ссылка на сайт компании
	4 900
	

	NEW 
	Скан-каталог

до 20 стр.*
(только для Internet)
	Отсканированный печатный каталог, размещенный на сайте с возможностью поиска внутри каталога
	7 500
	

	ЦЕНА ПАКЕТА:

Покупателю Пакета «ЛИДЕР» предоставляется:

1) CD-ROM КОМПАСС Конкорд (цена в пакете 3000 руб.)
2) Доступ на квартал к БД КОМПАСС на www.kompass.com, www.kompass.ru
	24 000
(предоставляется услуг на 43 800)


При единовременной оплате за размещение информации и рекламы на срок 12 месяцев – скидка 30%.

* Для каталога свыше 20 страниц – цена по договоренности.

STN – международная сеть 
научно-технической информации

Ананченко Игорь Викторович, к.т.н., доцент кафедры информационных систем в химической технологии Санкт-Петербургского государственного технологического института 

Полезная информация стоит дорого - эту хорошо известную всему цивилизованному миру истину с большим трудом на своем собственном нелегком опыте усваивает типичный российский пользователь глобальных компьютерных сетей. С ускоренным ростом сетей прямо связана проблема поиска информации как о первоисточниках, представленной в электронном виде, так и об электронных ссылках на всем привычные бумажные носители информации – книги, журналы, газеты. Сегодня, если хорошо поискать, в сети Интернет можно найти практически все от эротических картинок, анекдотов и пособий для террористов до серьезных научных докладов, диссертаций и патентных работ. Предлагаемый пользователям сети объем информации настолько велик, что поиск чего-либо узкоспециализированного на поисковых интернет-системах, ориентированных на среднестатистического пользователя, зачастую не дает желаемого результата. 

Приступая к поиску той или иной информации, в первую очередь следует определиться с его полнотой. Согласитесь, что при поиске информации для студенческого реферата по производителям пластмасс в нашей стране и для аналитического обзора рынка производителей пластмасс Российской Федерации и тенденций его развития, подготавливаемого для министерства, запрашивается фактически одна и та же информация. Однако, если для решения первой задачи вполне достаточно нескольких документов по теме, то для успешного решения последней необходима уверенность в том, что найдены и изучены все, в том числе и новейшие, только что изданные работы ведущих экономистов, аналитиков и прочих специалистов, связанных с этой областью. Неполная и непроверенная информация, положенная в основу важных государственных решений, приведет к тому, что весьма вероятные при таком раскладе убытки многократно перекроют стоимость дорогостоящего поиска информации в специализированных базах данных.

Нужны ли специалисты по информации в наступившем веке умных компьютеров?
Пользователь, не знакомый со специализированными сетями и информационными базами данных, обычно начинает поиск с информации в сети Интернет. Сеть Интернет представляет собой совокупность соединенных друг с другом физическими  и  логическими  связями компьютерных  подсетей, построенных с использованием единых технических стандартов. Сеть STN International (The  Scientific and Technical Information Network) представляет собой международную негосударственную форму сотрудничества трех


крупнейших производителей вторичной научно-технической информации (авторские публикации в различных научных журналах – типичный пример первичной информации, в то время как реферативные журналы с подборками ссылок на опубликованные научные работы не менее типичный пример вторичной информации). 

Переходя к описанию специализированной сети STN и методам поиска в ней информации, не могу удержаться от комментария на тему того, почему рассказ о ней заслуживает внимания не только специалистов, заинтересованных в поиске какой-либо узкоспециализированной информации, но и самого широкого круга читателей. Судя по названию, сеть STN ориентирована на людей науки, а высокая стоимость поиска в ней информации не предполагает обращение к ресурсам этой сети ради праздного любопытства. Скажу более, высококлассный специалист в своей предметной области – химик, техник или биолог, никогда не работавший ранее с STN, столкнется порой с непреодолимыми трудностями при попытке самостоятельно найти информацию в этой сети. Для случая разового обращения к ресурсам STN оптимальным вариантом решения будет возложить процедуру по поиску информации на специалиста, специально обученного стратегии и методикам проведения поиска. Такой специалист выступает связующим звеном между заказчиком поиска и программным обеспечением, т.е. инструментом для его проведения. Необходимо отчетливо понимать, что логические рассуждения человека и логические действия поисковой машины могут сильно отличаться друг от друга и то, что кажется человеку совершенно очевидным и однозначным совер-

шенно не обязательно будет таковым и для компьютера. Когда какие-либо параметры запроса отсутствуют, система использует некоторый набор допущений. В результате может быть найдена искомая информация, но не менее вероятна ситуация получения груды информационного мусора, за который также придется заплатить. 

Рассказывая о STN, я хочу показать на примере этой сети особенности, общие для всех сетей, предлагающих пользователям доступ к специализированным базам данных. Рассматривая функционирование других сетей, предоставляющих доступ к коммерческим базам данных, например, с информацией о котировках акций для игроков на фондовых и товарно-сырьевых биржах, можно заметить, что, несмотря на разное информационное наполнение баз данных, методы представления и поиска информации в коммерческих базах данных сходны. Для вариантов с платным доступом к информации стоимость проведения поиска выступает одним из решающих факторов. В отличие от баз с бесплатным доступом информацию следует не только найти, но и найти с наименьшими затратами. Практика работы с коммерческими базами показывает, что задача поиска и вывода одной и той же информации зачастую с успехом может быть решена несколькими способами, но стоимость их может отличаться на несколько порядков. 

Как ни парадоксально на первый взгляд, но для поиска информации в коммерческих базах данных недостаточно иметь только общее представление о работе с персональным компьютером и четкое представление о том, что хочешь найти. Без этого, разумеется,  не обойтись. Но также необходимо знать стратегию и тактику поиска информации в конкретных семействах (кластерах) баз данных. На мой взгляд, задача поиска информации в специализированных базах данных является уделом специалистов, но не просто специалистов в тех или иных предметных областях, а специалистов по поиску информации. Компьютерный специалист, никогда не сталкивающийся с химией (физикой, математикой, биологий и пр.), не сможет выполнить исчерпывающий поиск по просьбе человека, пришедшего к нему с запросом на поиск. Специалист-предметник, знакомый с компьютерной техникой в общих чертах, скорее всего в конце концов найдет нужную ему информацию, но, затратив на поиск неоправданно много денег, просто разочаруется в возможностях компьютерного поиска.

Если предположить, что и далее с ростом общего числа коммерческих баз стоимость поиска в них информации будет снижаться незначительно, то можно прогнозировать постоянное увеличение числа информационных коммерческих центров, специализирующихся на поисках информации по запросу пользователей, так как для того, чтобы успешно находить специальную информацию, нужно обращаться к специалистам по поиску такой информации или самому стать таким специалистом в какой-то одной выбранной области. Увы, к этому, в некотором роде печальному выводу, никак не могут прийти современные руководители фирм и производств. Начальник, оснастивший свой офис компьютерами с доступом к сети Интернет и обучивший сотрудников азам компьютерной грамотности, многое теряет, "экономя" деньги на обучении специалиста в области поиска информации. Хотя на первый взгляд подобный подход более чем логичен. Зачем тратить “лишние” деньги ведь все так "просто" – садись за компьютер и ищи!


STN International
В сети STN представлено более 230 баз данных (БД) с самой разнообразной информацией, характеризующейся как научная. Однако эта характеристика совсем не значит, что собранные данные актуальны только для представителей фундаментальной науки. Например, данные о производителях той или иной химической продукции заинтересуют бизнесменов, специализирующихся в этой области, так как помогают находить поставщиков сырья, покупателей готовой продукции, а также отслеживать действия конкурентов.

Как уже отмечалось ранее, сеть STN образована тремя ведущими производителями: Chemical Abstracts Service (США), Fachinformationszentrum Karlsruhe (ФРГ) и JST (Япония). Доступ ко всем базам данных осуществляется на едином языке Messenger, принятом в STN. Все базы данных условно разделены на тематические группы – кластеры. Воспользовавшись одной командой, можно провести поиск не только в отдельно взятой базе данных, но и во всем кластере сразу. 

В большинстве библиографических (наиболее распространенных в STN) баз данных цена одного часа работы составляет от 30 до 170 долларов. Общая стоимость поиска, как правило, складывается из трех основных составляющих: времени связи, количества поисковых терминов и объема выводимой на экран информации. В базах данных с информацией о химических веществах может взиматься дополнительная плата за поиск информации по химической структуре, а в числовых (различного рода справочники с физико-химическими и другими константами) – за использование встроенных программ обработки данных. 

Объемы баз данных впечатляют. Например, в БД Registry c 1957 г. зарегистрировано более 27 млн. различных химических веществ, а БД INSPEC – наиболее полная электронная база данных с информацией по физике. Патентная информация широко представлена в большинстве предметных библиографических БД, а также в кластере специальных патентных баз данных (например, в БД INPADOC). Работа с патентными базами стоит от 105 до 250 долларов  в час, кроме того, за вывод каждой ссылки на экран необходимо дополнительно затратить от 1 до 5 долларов. Замечу, что бесплатные базы данных с патентами можно найти в сети Интернет, хотя возможности для проведения поиска в этих БД значительно более скромные, так же как и общее число представленных патентов.

Для проведения поиска можно воспользоваться тремя возможностями. Первая – подсоединиться к одному из узлов STN с помощью telnet, после чего, пройдя идентификацию, использовать для работы набор команд языка Messenger. Данные передаются в виде ASCII-кодов, отображаясь в алфавитно-циф-ровой форме. Достоинство – возможность работы при низкой скорости связи, главный недостаток – фактически полное отсутствие удобного интерфейса ввода-вывода. Вторая возможность – использование http-протокола для просмотра страниц с гипертекстом – программное средство STN on the Web. Работать с интерфейсом довольно удобно, но, к сожалению, стоимость работы увеличивается на 5% к заявленной в Price List. Третья возможность – использовать специально написанную под операционную систему Windows программу STN Express (ver 5.0), обеспечивающую пользователю максимально удобный интерфейс и позволяющую решать все задачи по выводу и вводу информации, в том числе генерацию структурных формул.

Как подключиться к STN?
Для входа в сеть STN пользователю необходимо ввести персональный идентификатор (логин) и секретное слово (пароль). Зарегистрироваться в сети STN и самостоятельно проводить в ней поиск информации может любой желающий. Для самостоятельной регистрации необходимо зайти на один из сайтов STN и ввести информацию о себе в предлагаемую регистрационную форму. Заплатив со своей кредитной карты 50 долларов в качестве минимального взноса, пользователь получает логин, пароль и минимальный набор справочной литературы, необходимой для поиска. 

Для пользователей из стран с высокой заработной платой индивидуальный способ работы вполне допустим. Если учесть, что зарплата высококвалифицированного специалиста в этих странах не менее 200 долларов в день, то даже не слишком оптимально выполненный поиск за 300-500 долларов обходится дешевле, чем одна-две недели, которые затратит специалист, собирая информацию в обычной библиотеке.

Отечественная научная школа как в области фундаментальной, так и прикладной науки заслуженно считается одной из сильнейших в мире. Однако для отечественного среднестатистического пользователя заявленная выше сумма поиска в БД STN не просто дорого, а очень дорого. Учитывая бедственное положение отечественной науки и заинтересованность STN в продвижении собственных услуг на российский научный рынок, высшим учебным заведениям предоставляются значительные скидки на доступ к этой сети.

При содействии STN в нашей стране создано несколько сервисных центров, специализирующихся на поиске информации в этой сети и предоставляющих некоторые, порой весьма значительные (до 10% от общемировых цен), скидки для учебных и научных заведений.  Поэтому удобнее сотрудничать с такими центрами, чем самостоятельно подключаться к сети STN и пытаться проводить поиск своими силами. 


Несмотря на высокую стоимость поиска, сеть STN является бесприбыльной организацией, так как стоимость поиска с трудом покрывает расходы, связанные со сбором, классификацией данных и последующим их вводом в компьютер. 

Что осталось за бортом...
Рассказ об STN подходит к концу, но среди нерассмотренных вопросов остался один, заслуживающий особого внимания: как на практике проводить поиск информации в сети STN и почему решение этой задачи не является тривиальным и связано со многими сложностями. К сожалению, сколько-либо подробное его рассмотрение в контексте этой статьи невозможно. Ведь для этого необходимо уделить несколько страниц основам работы с языком Messenger, гораздо больше места займет описание форм представления информации в базах данных STN, используемых полей и стоимостных аспектов их вывода. После этого для лучшего понимания изложенного материала необходимо подробно разобрать два-три простых примера поиска информации и только после этого углубиться в дебри хитростей и тонкостей, без знания которых сформулировать и реализовать на практике стратегию оптимального поиска информации в базах данных сети STN не представляется возможным. 

Довольно много информации по методам и особенностям проведения поиска в разных БД представлено на главных сайтах STN, кроме того, STN ежемесячно издает 24-страничную газету “STNews” с изменениями, дополнениями, усовершенствованиями и ответами на вопросы пользователей. К сожалению, в число языков, на которых публикуются материалы, русский не входит. Некоторые переведенные тексты можно найти на сайтах центров, представляющих STN в России. Учебные пособия на русском языке по поиску информации в базах данных STN практически отсутствуют. 

Пермский информационный центр   STN International  
предлагает  своим клиентам следующие услуги
Подбор научно-технической и нормативной литературы по заданной тематике в области химии, машиностроения, нефти и нефтепродуктам, охране окружающей среды, медицине, сельскому хозяйству и т.п.

Патентные поиски патентов-аналогов, определение интеллектуальной собственности фирм-конкурентов и т.д. Предоставление полных текстов российских и зарубежных патентов в электронном и печатном виде.


Подбор зарубежной нормативной документации (международных стандартов ISO, американских, японских, швейцарских, европейских и т.д.) по заданной тематике с последующим предоставлением полных текстов нормативных документов.

Поиск производителей продукции по России и за рубежом. Оказываем содействие при переписке с зарубежными и российскими фирмами.

Предоставление копий статей из зарубежных журналов.

Поиск и передача информации производится с использованием онлайновых систем сети Интернет.

Срок исполнения заказа –от 1 до 7 дней.

Заявки  принимаются:

по телефону (3422) 37-46-36

по факсу (3422) 37-31-55

по электронной почте: stn@permcnti.ru 
по почте: 614990, г. Пермь, ГСП, ул. Попова, 9, Пермский ЦНТИ, ком. 503

Зав. отделом международных информационных сетей

Толоковская Ирина Сергеевна



(начальная школа участника выставки, или как превратить 
нелёгкий выставочный труд в увлекательный творческий процесс 
и добиться отличных результатов)

А.В. Черемисин, исполнительный директор ИВЦ Пермского ЦНТИ

(Начало см. Вестник Пермского ЦНТИ   № 2, 3, 4, 5, 6 за 2005 год)

Работаем с посетителями
Среднестатистический посетитель передвигается по выставке со скоростью 1 метр в секунду. Таким образом, у среднестатистического стендиста не более 3 секунд на то, чтобы его «подцепить». Здесь нет места робости, застенчивости и неопытности! Ловите малейшее проявление интереса к вашему стенду. Еще издалека начинайте демонстрировать знаки внимания потенциальному клиенту. Разумеется, заговорить с незнакомым человеком трудно. Однако, как только беседа завязывается, все идет нормально. У всех есть комплексы, да и мало кто обучался работать в такой обстановке. Но и посетители чувствуют себя не слишком комфортно: они прекрасно понимают, что для «хищников» в павильоне они являются «добычей». Кстати, у многих из них вырабатывается своеобразный защитный рефлекс: посетитель идет по пустому проходу точно посередине, то есть, на максимально удаленном расстоянии от стендистов с обеих сторон прохода. Так он чувствует себя в безопасности от атакующего выставочного персонала и спокойно рассматривает выставленные экспонаты.

Внимание! Вы должны сделать все, чтобы посетителям было комфортно, а значит, от вас не должно исходить угрозы. Ни в коем случае нельзя начинать непосредственно с продажи. Прежде всего наладьте личный контакт, задержите внимание посетителя и вовлеките его в разговор. К каждому посетителю вы должны подобрать ключ. Для этого необходимо: 
отвлечь посетителя от его личных дум, вывести из прострации и обратить внимание на себя;

сосредоточиться на личности посетителя – интересуйтесь им, если хотите заинтересовать его. Всем нравится быть экспертами – заставьте его почувствовать себя важной персоной, спросив его мнение о вашей экспозиции;

наладить эмоциональный контакт с посетителем, ведь он повсюду окружен навязчивыми предложениями. Мягкое обращение в стиле «а мне от вас ничего не нужно» вызывает симпатию;

немного поиграть. И стендисты и посетители на выставках всегда немного напряжены. Начните с легкой шутки по поводу выставки, экспонатов, других посетителей или жизни вообще (только не перестарайтесь);


заговорить первым. Когда посетитель подойдет ближе, вы обязаны вовлечь его в разговор. Это должно стать законом для вас!

Не задавайте посетителям вопросов: «Могу я помочь Вам?» или «Что Вас интересует?». Их необходимо раз и навсегда вычеркнуть из вашего выставочного разговорника. Нельзя также задавать вопросы, на которые можно дать ответы: «Нет», «Ничего», «Не интересует» и т.п. Задайте, лучше, вопрос, показывающий интерес и подразумевающий ответ, который позволит развить беседу. Например, спросите «Как вы относитесь к ...?», «Каково Ваше мнение о ...?». Не стоит начинать с чересчур прямых вопросов: «Какое предприятие Вы представляете?», «С какой целью Вы посещаете выставку?» и т.п.
Отбиваемся от посетителей
Бывает так, что, заманив посетителя на стенд, вы вскоре понимаете, что уже не можете от него избавиться. Разговор идет по кругу и конца ему не видно. Попытки вежливо попрощаться никакой реакции не вызывают. Вы понимаете, что пропустили уже десятка два потенциальных клиентов и вам выгоднее выдворить прилипалу, чем продолжать разговор. Что делать? Сначала попробуйте пустить легкую кавалерию: вежливо скажите ему, что беседа, конечно, доставила вам огромное удовольствие, но ему стоит посетить и другие экспозиции, а вам, в свою очередь, вернуться к работе. Обычно это действует. Но если ваш собеседник не понимает прозрачного намека, следует переходить к тяжелой артиллерии. Нет-нет, никакого насилия! Просто вы подаете условный сигнал своим товарищам по команде. Придумайте что-нибудь, например, скрещенные за спиной пальцы, потирание уха, почесывание. Главное, чтобы жест не был слишком очевидным для собеседника. Увидев, что Вы в беде, коллеги должны подойти к Вам с напоминанием (вслух) о каком-нибудь «совершенно неотложном деле» или произнести фразу, которая может повергнуть посетителя в легкий шок. Например, «Извините, моему коллеге срочно нужно в туалет!». После этого Вы, решительно и молниеносно, должны пропасть из поля зрения и не появляться минут десять.
Бывает, что какой-нибудь посетитель устроит скандал на вашем стенде. Поводом может быть что угодно, от недовольства вашим товаром до прогрессирующей паранойи. Скорее всего

скандалист будет требовать очной ставки с Вашим руководством. У Вас будет гигантский соблазн скинуть ситуацию на шефа. Не делайте этого! Шеф с ним, скорее всего, справится, но Вы в его глазах много потеряете. Ваш профессионализм в том и заключается, чтобы справиться с этим делом самостоятельно. Первым делом под любым предлогом выведите скандалиста с вашего стенда, чтобы вся эта катавасия не разворачивалась на фоне ваших флагов и логотипов, закрепляя в подсознании у подоспевших зевак вашу фирму в связке со скандалом. Ни в коем случае не возражайте и не говорите, что обиженный не прав. Этим Вы только усугубите конфронтацию. Соглашайтесь со всеми доводами и обещайте во всем разобраться. Можете для виду кое-что записать. Возьмите номер его телефона и пообещайте связаться с ним, когда получите результаты. Дайте ему почувствовать, что Вы на его стороне. Не переиграйте. Не ведите себя с ним, как с сумасшедшим. 
Еще одно важное замечание. Существует некое интимное пространство человека (примерно на расстоянии вытянутой руки), в которое допускается входить только в случае близких отношений. При проникновении в него посторонних человек чувствует себя неуютно, может проявить агрессию. Это происходит, например, в переполненном транспорте. Держитесь на соответствующем расстоянии. Не следует подходить к посетителю сзади или стоять так, чтобы перекрывать вход в павильон. 
Поговорив пару минут с новым посетителем, задайте себе вопрос: «Приближаюсь ли я, убивая время на этого посетителя, к главной цели нашей выставки?». Если ответ будет «нет», то попытайтесь быстренько завершить беседу в вежливой форме: «Из нашего разговора я понял, что у нас нет того, что Вам нужно. Не тратьте время – на выставке много стендов, которые могли бы Вас заинтересовать. Спасибо, что зашли к нам».
Основные законы выставок
Не читайте, находясь в своем выставочном павильоне. Читая, вы не заметите приближающегося клиента, а заметив, не успеете среагировать должным образом, а среагировав, не сумеете переключиться. 
Не курите. Это невежливо и неприлично. Но на столе должна быть пепельница для посетителей. А если Вам очень хочется покурить, то заранее выделите для этого специальное время и место.
Не ешьте и не пейте на стенде! Это тоже неприлично и некрасиво. А главное, воспитанные посетители постараются обойти ваш павильон, чтобы не побеспокоить Вас в такой деликатный момент. И обходя Вас, забредут на стенд ваших конкурентов, которые героически морят себя го-


лодом. На каждой выставке есть столовая, кафе, да и еще масса мест, где можно подкрепиться принесенным из дома бутербродом. Ваше место на стенде должен занять в это время кто-нибудь из команды второй смены.
Не жуйте резинку! Дело не только в том, что Ваша дикция должна быть идеальной, учитывая шумовые эффекты, используемые экспонентами на выставках. Просто, жуя резинку, Вы становитесь похожи на вышибалу из сомнительного заведения или хоккеиста, наблюдающего за игрой со скамейки штрафников. Согласитесь, это не те образы, которые подталкивают посетителя к доверительной беседе.
Ловите каждого клиента! Вы не можете знать, кто из посетителей окажется самым лучшим клиентом тысячелетия. Если Вы заняты, то попытайтесь жестом или мимикой включить посетителя в разговор, который уже ведете. Если Вы заняты разговором с коллегой или другими делами по стенду, немедленно бросайте все. Увидев такое внимание к своей персоне, посетитель не только будет польщен, он будет больше расположен к подробному разговору. Можете, кстати, подобные вещи инсценировать. Только не увлекайтесь, среди посетителей тоже попадаются Станиславские.
Имейте безупречный внешний вид. Посетители могут выглядеть как угодно, Вы же должны быть подстрижены, побриты, наглажены, обувь должна быть начищена до блеска, а галстук, костюм и рубашка должны быть подобраны по всем правилам. Впрочем, не забывайте, что главное на выставке – это не Вы, а ваш продукт, поэтому важно, чтобы посетитель целиком сосредоточился на нем.
Больше двух не собираться. Группы стендистов, обсуждающих свои дела, в глазах посетителя выглядят как уличные хулиганы, замышляющие недоброе. 
Обращайтесь к собеседнику по имени. При знакомстве спросите посетителя, как его зовут, и не ленитесь во время разговора обращаться к нему по имени. Большинству посетителей это приятно.
Двигайтесь. Разминайтесь. Выйдите ненадолго на улицу и подышите свежим воздухом. Это поможет сохранить работоспособность и снизить утомление. 

Стоя в ожидании посетителей (сидеть воспрещается!), следите за осанкой. Она очень многое говорит потенциальному клиенту. Поставьте ноги на ширину плеч, опустив руки вдоль тела или же сцепив их за спиной. Такая поза является и открытой и уверенной. Не переминайтесь с ноги на ногу и не перекрещивайте ноги. Это положение указывает на замкнутость и нерасположенность к разговору. Купите удобную обувь, чтобы ноги не так уставали.
(Продолжение следует)

Пеноизол
(карбамидный пенопласт, юнипор)

Назначение – тепловая изоляция (средний слой) ограждающих конструкций в жилом и промышленном строительстве.

Область применения – строительство 1- и 
2-этажных сооружений типа ангаров, боксов, крытых площадок, утепление складов, гаражей, дач, текущий и капитальный ремонт жилых и производственных зданий и сооружений (изоляция крыш, стен, перекрытий полов и др.).
В соответствии с ГОСТ 16381-77 ПЕНОИЗОЛ по виду исходного сырья относится к органическим ячеистым карбамидным пенопластам; по плотности – к группе материалов особо низкой плотности (плотность 8 – 28 кг/м3), по теплопроводности – к классу материалов с низкой теплопроводностью (коэффициент теплопроводности 0,035 – 0,047   Вт/мЧК), отличается большой сопротивляемостью огню, стойкостью к действию микроорганизмов, доступностью сырья, легкостью механической обработки, невысокой ценой. Благодаря таким характеристикам пеноизол выгодно отличается от пенополистирола, повсеместно используемого в строительстве в качестве теплозвукоизолирующего материала.

Хорошие физико-технические и эксплуатационные характеристики пеноизола обусловлены содержанием в нем до 90% газовой


фазы, химическим составом, соотношением исходных компонентов, технологией и регламентом его производства. 

Физико-механические показатели

	Плотность, кг/м3 . . . . . . . . . . . . . . . . 
	8 - 25

	Теплопроводность, Вт/м ( К . . . . . . . 
	0,033 – 0,041 

	Предел прочности, кг/см2:
	

	при сжатии, (при 10%-ной 
линейной деформации) . . . . . . 
	
0,07 – 0,5

	при растяжении . . . . . . . . . . . 
	0,05 – 0,08

	при изгибе . . . . . . . . . . . . . . . . . 
	0,10 – 0,25

	Водопоглощение за 24 часа 
(по массе), % . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
	
7,4 – 8,5

	Влажность (по массе), % . . . . . . . . . 
	5,0 – 10,5

	Диапазон рабочих температур, оС  
	от минус 50


Испытания ПЕНОИЗОЛА на старение проводились по разработанной ЦНИИСК 
им. В.А. Кучеренко методике проверки теплоизоляционных материалов на долговечность (по параметру "морозостойкость") в условиях ускоренных климатических испытаний и дали хорошие результаты. Примерно после 30 циклов климатических испытаний ПЕНОИЗОЛА (температура от –30 до +40 оС и относительная влаж-

ность 75% при температуре +40 оС) все процессы, которые могут привести к изменению физико-технических свойств ПЕНОИЗОЛА (доотверждение, механическое разрушение при замерзании капиллярной воды, пластификация и антипластификация водой, релаксация внутренних напряжений), существенно замедляются. Это означает, что время надежной эксплуатации в качестве ненесущего среднего слоя трехслойных конструкций зданий и сооружений при любых изменениях условий эксплуатации в пределах исследуемого диапазона не ограничено.

На горючесть ПЕНОИЗОЛ испытывался в Центре противопожарных исследований и тепловой защиты в строительстве и ЦНИИСК им. В.А. Кучеренко. Установлено, что по четырем определяемым параметрам, а именно: по средним и максимальным значениям температуры дымовых газов, продолжительности самостоятельного горения, степени повреждения образцов в массе, ПЕНОИЗОЛ относится к группе трудногорючих материалов. Отсутствие способности к развитию стабильного процесса горения при испытании, к самостоятельному горению после отключения источника зажигания и к образованию расплава при горении свидетельствует о пониженной пожарной опасности ПЕНОИЗОЛА в сравнении с традиционно горючими материалами (древесина, пенополистирол).

Испытания ПЕНОИЗОЛА на токсичность показали, что после завершения процесса полимеризации и начального этапа сушки выделение свободного формальдегида не превышает нормы ПДК. Аккредитованным испытательным центром "КАРБЭКОТЕСТ" подтверждено, что концентрация веществ, выделяющихся из ПЕНОИЗОЛА, не превышает норм ПДК. Суммарный показатель токсичности не превышает единицы. 

ПЕНОИЗОЛ сертифицирован Центром го-
сударственного санитарно-эпидемиологического 


надзора в Москве (гигиенический сертификат 
N 19.МЦ 30.229.П.21826.К6 ), а также Госстандартом и Госкомитетом санитарно-эпидемио-логического надзора России (сертификат соответствия ГОСТ Р.RV.М001.1.2.1258, гигиенический сертификат N 210-6).

Толщины различных материалов, 
обеспечивающие равные 
теплоизоляционные характеристики
( в  мм)

	Бетон . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
	2120 

	Кирпич . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
	940 

	Древесина . . . . . . . . . . . . . . . . .
	300 

	Минвата . . . . . . . . . . . . . . . . . . 
	150 

	Пенопласт . . . . . . . . . . . . . . . . .
	75 

	Пенополиуретан . . . . . . . . . . . .
	50 

	Пеноизол . . . . . . . . . . . . . . .
	50 


ПЕНОИЗОЛ стоек к действию большинства агрессивных сред, органических растворителей, грибков и микроорганизмов. В нем не живут мыши, тараканы и другие насекомые.

Легко режется без нагрева любым режущим инструментом (струной, ножом).

В Москве на ул. Староватутинской возведен 27-этажный дом с применением ПЕНОИЗОЛА. Совместно с всероссийским федеральным технологическим институтом ВНИИжелезобетон намечена широкая программа по усовершенствованию ПЕНОИЗОЛА и созданию эффективных ограждающих конструкций с его исполь-
зованием.

Стоимость 1 м3 ПЕНОИЗОЛА, руб.

Плиты (термоупаковка) . . . . . . . . . . . . . .   850

Крошка пресстермоупаковка . . . . . . . . . .  650

Заливка на стройплощадке . . . . . . . . . . . .  950

За дополнительной информацией по материалам выставки обращайтесь 
по телефону (3422) 36-28-00 (Черемисин Александр Васильевич) 
или e-mail: sale@permcnti.ru




Факультет подготовки и повышения квалификации специалистов 
(( 37-31-35)
Обучение с присвоением квалификации и профессиональное повышение квалификации: Бухгалтер*; Аудитор*; Экономист; Секретарь-референт; Офис-менеджер; Делопроизводитель; Специалист отдела кадров; Архивариус; Маркетолог; Менеджер; Менеджер малого и среднего бизнеса ; Предприниматель в сфере гостиничного, ресторанного и туристического бизнеса; Специалист, ответственный за регистрацию (паспортист) для специалистов Дирекции единого заказчика г. Перми; Агент страховой компании; Работа на персональном компьютере для начинающих; Программирование (VISUAL BASIC, DELPHI, PASCAL); Компьютерная графика (COREL DRAW, PHOTO SHOP); Автоматизация бухгалтерского учета на базе 1С: Предприятие.

Целевое обучение: Энергоресурсосбережение**; Новые правила технической эксплуатации тепловых энергоустановок**; Международные стандарты бухгалтерского учета и отчетности; Иностранный язык; Русский язык как иностранный; Русский язык и культура речи в сфере делового общения.

Семинары по проблемам: Составление годовой и квартальной бухгалтерской отчетности; Финансовое планирование и финансовый анализ  деятельности предприятия (фирмы); Учетная политика организации; Изменения в пенсионном 


законодательстве РФ; Безопасность предпринимательской деятельности; Техника безопасности трудовой деятельности; Эффективная организация сбыта продукции; Особо сложные вопросы в сфере трудовых отношений на основе трудового кодекса РФ; Разработка бизнес-планов, направленных на повышение эффективности использования методов финансово-экономического потенциала производств, цехов и предприятий; Нормирование и организация труда; Эффективная кадровая политика; Стратегия развития и структура управления предприятия; Управление цехом; Антикризисное управление и предупреждение банкротства в условиях нестабильной работы предприятия; Изменения в налогообложении юридических и физических лиц; Практические вопросы подготовки и проведения общего собрания акционеров.

Начало обучения по мере комплектования групп. Форма обучения очная, очно-заочная. Продолжительность и периодичность  согласовывается с заказчиком.

*Возможна аттестация для получения квалификационного аттестата Минфина РФ.

**Принимаются заявки на обучение и аттестацию непосредственно на предприятиях.


Кафедра промышленной 
безопасности и охраны труда ((10-56-34)
Обучение и аттестация на знание Правил:

· устройства и безопасной эксплуатации сосудов, работающих под давлением (надзор и эксплуатация) – 
с 25 июля и 29 августа

· устройства и безопасной эксплуатации трубопроводов пара и горячей воды (надзор и эксплуатация) –
с 25 июля и 29 августа

· устройства и безопасной эксплуатации паровых и водогрейных котлов – с 25 июля и 29 августа

· устройства и безопасной эксплуатации грузоподъемных кранов (надзор, эксплуатация и производство работ) – 
с 18 июля 22 августа

· устройства и безопасной эксплуатации лифтов (эксплуатация, техническое обслуживание и ремонт) – с 18 июля 22 августа 

· устройства и безопасной эксплуатации подъемников (вышек) – с 18 июля 22 августа

· безопасности систем газораспределения и газопотребления – с 11 июля и 15 августа

Специалисты, ответственные:

за взрывобезопасность работ, связанных с обращением и переработкой черных и цветных металлов –  с  19 июля и 23 августа

· за охрану труда на предприятии – с 7 июля и 8 августа

· за пожарную безопасность – по мере поступления заявок 

Члены постоянно действующих  экзаменационных комиссий на предприятии (организации) – с 19 июля и 23 августа

Руководители предприятий малого и среднего бизнеса, индивидуальные предприниматели, уполномоченные по охране труда  (выдается попный комплект документов по организации и ведению работы по охране труда) – еженедельно (вторник-среда с 9-00)

По согласованию с заказчиком обучение может 
проводиться на предприятии без отрыва от производства.


Факультет подготовки рабочих 
(( 10-56-35)

Июль, август: Аппаратчик химводоочистки; Аттестация на группу допуска по электробезопасности (ответственные за электрохозяйство предприятий, инженеры по охране труда, специалисты энергетических служб, рабочие различных профессий); Генераторщик ацетиленовой установки; Кочегар технологических (производственных) печей; Крановщик (машинист): автомобильных кранов, гусеничных и пневмоколесных кранов, железнодорожных кранов; Лифтер; Машинист бурильно-крановой самоходной машины;  Машинист ДВС (моторист); Машинист погрузчика автомобильного; Водитель погрузчика (аккумуляторного, тракторного); Машинист строительных и дорожных машин (бульдозера, автогрейдера, катка, асфальтоукладчика); Моторист бетоносмесительной установки; Наладчик приборов безопасности; Обучение и аттестация сварщиков по объектам, подконтрольным Госгортехнадзору России и Госархстройнадзору; Огнеупорщик; Оператор заправочных станций; Оператор котельной; Оператор производства формованного полиуретана и пенополиуретана; Рамщик; Станочник деревообрабатывающих станков; Слесарь по КИПиА;  Слесарь по ремонту автомобилей; Слесарь-электрик по ремонту электрооборудования автомобилей; Стропальщик; Тракторист-машинист: категории В, С, D, E; категории В, С; Категории С, D; С, Е; Электрогазосварщик; Электромеханик по лифтам; Монтажник электрических подъемников (лифтов); Электромонтажник по силовым сетям и электрооборудованию; Электромонтер по ремонту и обслуживанию грузоподъемных машин; Элекромонтер по ремонту и обслуживанию электрооборудования; Электрослесарь по ремонту оборудования нефтебаз (заправочных станций); Курсы целевого назначения: Организация и производство работ повышенной опасности.

Формы обучения: очная; вечерняя; очно-заочная

Оборона и защита 2005 

Международная выставка технических средств обороны и защиты

5 – 9 июля 2005 года, 
Нижний Тагил
Подписанное 26 мая 2005 года распоряжение Правительства Российской Федерации за номером 663-р о проведении в Нижнем Тагиле международной выставки технических средств обороны и защиты «Оборона и защита 2005» придало новый импульс работе организаторов военно-инженерного форума. Несмотря на то, что распоряжение вышло с большим опозданием, работа по формированию состава участников шла на протяжении последних шести месяцев в обычном стабильном режиме.

На сегодняшний день уже более 70 предприятий заключили договоры на участие, более 200 предприятий выразили готовность приехать в июле в Нижний Тагил и приступили к оформлению документов.

Среди тех, кто сейчас ведет разговор о расположении стендовых площадок, организации и предприятия Азербайджана, Белоруссии, Украины, Московской, Ленинградской, Ростовской, Ивановской, Нижегородской, Пензенской, Свердловской областей, Тюмени и Ханты-Мансийского автономного округа. В составе участников – корпорация «Автоспецмаш», дистрибьютор ТД «АМО ЗИЛ», ОАО «УАЗ», Львовского завода автопогрузчиков, официальный дилер ЗАО « АвтоЛАЗ». 

Давние партнеры выставки – крупнейшие предприятия Нижнего Тагила и Свердловской области: Уралвагонзавод, Нижнетагильский металлургический комбинат, химзавод «Планта», «Концерн ПВО «Алмаз-Антей», Серовский механический завод, «Егоршинский радиозавод», «Корпорация ВСМПО-АВИСМА» – познакомят с новинками и представят уже известную продукцию. 

Особенность выставки 2005 года – это участие предприятий оборонной направленности, спасательных, антитеррористических, противопожарных служб министерства гражданской обороны и чрезвычайных ситуаций. 

Формируется программа демонстрационных показов, которые всегда были необходимым элементом и отличительной особенностью любой выставки, проходившей на территории выставочного центра вооружения и военной техники в Нижнем Тагиле. 

По предварительным прогнозам в выставке примут участие более 300 предприятий России и зарубежья, а посетят военно-инженерный форум более 50 000 человек.

За дополнительной информацией обращайтесь 
в ИВЦ Пермского ЦНТИ: 
г. Пермь, ул. Попова, 9, к. 102; тел. (3422) 36-28-00.

Возможна организация коллективных поездок 
с посещением ГУП "ПО "Уралвагонзавод", 
Уральский научно-технический комплекс, 
ОАО "Уралкриомаш".



	5 – 9 июля
	Оборона и защита 2005

Международная выставка технических средств обороны и защиты
Нижний Тагил, ГДВЦ В и ВТ ФГУП НТИИМ. Тел. (3435) 29-11-14, 29-14-74, 29-18-05. Факс (3435) 25-56-29. Е-mail: gdvc@mail.tagil.ru

	13 – 17 
июля
	ИнтерЮвелир-2005

Ювелирные изделия. Камни. Бижутерия. Оборудование. Сейфы. Изделия из драгметаллов: столовые приборы и посуда, высокохудожественные предметы интерьера и др. 

Сочи, ЗАО "СОУД-Сочинские выставки". Тел: (8622) 92-59-83, 62-30-15. Факс: (8622) 62-10-26, 62-31-79. E-mail: soud@sochi.ru 

	26 – 29 
июля
	Агро - Ижевск 2005 

Международный агропромышленный форум: сельскохозяйственная техника, оборудование и инвентарь; оборудование для переработки, фасовки и хранения сельхозпродукции; оборудование для пищевой и перерабатывающей промышленности; продукты питания, ингредиенты; напитки, упаковочное оборудование.

г. Ижевск, "Ижевский экспоцентр". Тел./факс (3412) 76-33-50

	27 – 29 
июля
	Риэлтор-Инвестиции-Недвижимость-2005

Вторая специализированная выставка-ярмарка: инвестиционные проекты, ипотечное кредитование, социальные жилищные программы, земельные участки, многоквартирные дома, дома коттеджного типа, первичное и вторичное жилье.

Сочи, ЗАО "СОУД-Сочинские выставки". Тел: (8622) 92-59-83, 62-30-15. Факс: (8622) 62-10-26, 62-31-79. E-mail: soud@sochi.ru

	4 – 7 
августа
	ЮВЕЛИРНЫЙ САЛОН 2005

Профессиональная отраслевая выставка. Экспозиция «Мир самоцветов» ( мастера-ювелиры и коллекционеры с эксклюзивными украшениями и изделиями). 

Одесса, Центр выставочных технологий. Тел.: (0482) 37-27-91, 37-28-69. Факс: 21-05-91. e-mail: olga@expo-odessa.com

	4 – 7 
августа
	Современный город

2-я межрегиональная специализированная выставка. Архитектура современного города. Дорожно-строительная техника.  Индивидуальные жилые дома. Благоустройство территорий. ЖКХ. Энергосбережение. Утилизация отходов. Спецодежда. Экология.

Ландшафтный дизайн

3-я межрегиональная выставка.

Город мастеров

Межрегиональная выставка ярмарка. Изделия художественных промыслов. Художественные изделия из камня, металла, глины, дерева.

Белгородэкспо

8-я межрегиональная выставка-ярмарка потребительских товаров.

Белгород, Белгородская ТПП. Тел/факс (0722)  32-95-45, 32-30-85, 32-78-43, 35-61-42, 32-86-45, 32-78-53, 31-14-51. E-mail: belexpo@belgtts.ru

	10 – 12  августа
	ЮНИСТАЙЛ-2005

9-я международная выставка товаров швейной промышленности: женская, мужская, детская одежда; одежда для отдыха и дома; верхняя одежда; белье; спортивная одежда, аксессуары 

Москва, Экспоцентр, пав. № 2. Тел. (095) 255-25-57. Факс (7 095) 205-60-58. E-mail: kiruhina@expocentr.ru


	16 – 19 
августа
	Огород. Сад. загородный дом – 2005 

Специализированная выставка продукции овощеводства, садоводства, цветоводства; минисельхозтехники, строительства и благоустройства загородных домов; ландшафтного дизайна и т.п.

Иркутск, Сибэкспоцентр. Тел. (3952)352-900, 353-033. Факс (3952)352-900, 353-033 

	16 – 21 
августа
	Международный Авиационно-Космический Салон (МАКС)

Жуковский, ЛИИ им. М.М. Громова. Тел. (095) 787-66-51, 556-54-72. e-mail: maks@aviasalon.com

	18 – 21 
августа
	ОДЕССА ИНТЕР МОДА 2005

6-я международная выставка женской, мужской и детской одежды, обуви и аксессуаров, а также парфюмерии и декоративной косметики.

Одесса, Центр выставочных технологий. Тел.: (0482) 37-27-91, 37-28-69. Факс: 21-05-91. e-mail: olga@expo-odessa.com

	18 – 28 
августа
	Прикамская осень

Межрегиональная выставка-ярмарка. Товары народного потребления. 
Школьный базар.

Пермь, ВЦ "Пермская ярмарка". Тел/факс (3422) 48-09-92. E-mail: pesin@fair.perm.ru

	22 – 29
августа
	Эквирос-2005

7-я международная конская выставка. Все для выращивания и содержания лошади, спорта и скачек. Ветеринария, корма. Соревнования. Чемпионаты. Конкурсы. Конный спектакль "Под знаком лошади". Впервые! Аукцион. 

Москва, КВЦ “Сокольники”. Тел.: (095) 105-34-81. E-mail: ssv@mvk.ru  

	23 – 25 
августа
	Нефть. Газ. Хим – 2055 

9-я международная специализированная выставка. Техника и технология для добычи нефти и газа. Нефтегазовое, химическое машиностроение. Транспортировка, хранение нефти, газа, химических продуктов. Безопасность. Экология и т.п.

Саратов, СОФИТ-ЭКСПО. Тел. (8452) 20-58-39. E-mail: exhibition@expo.sofit.ru 

	24 – 28 
августа


	АВТОМОБИЛЬНЫЕ ТЕХНОЛОГИИ И МАТЕРИАЛЫ. АТиМ-2005

3-я международная специализированная выставка 

Москва, Экспоцентр, пав. № 6. Тел. (095) 255-39-27. Факс: (095) 205-60-58. E-mail: abramian@expocentr.ru


*  Для получения  дополнительной информации и уточнения дат проведения обращайтесь к организаторам выставок (см. телефоны, факсы)


Столичное образование в Перми

(заочно-дистанционное)

Московский экономический институт  

Московский государственный технический университет «МАМИ» 

Московский государственный институт радиотехники, электроники и автоматики 

Московский государственный геологоразведочный университет 

Московский институт стали и сплавов
Московская академия туристского и гостинично-ресторанного бизнеса
614990 г. Пермь, ул. Попова, 9, ЦНТИ, к. 112, отдел дистанционного обучения 

Тел. (3422) 37-35-91. E-mail: cdo@permcnti.ru

июль  2005
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ПРИГЛАШАЕМ


Семинары: 


Школа мастеров


Актуальные вопросы управления �цехом


Формирование корпоративной �культуры организации и лояльности персонала


(стр. 1, 2)


STN – международная сеть �научно-технической информации


 (стр. 10)


Готовимся к выставке


 (стр. 13) 


Информация с Пермской областной   выставки  «Интеллект, инновации, �инвестиции»


Пеноизол (карбамидный пенопласт, юнипор)


 (стр.  15)





Оборона и защита 2005 (Международная выставка технических средств обороны �и защиты)


(стр. 18)
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13 –16 сентября
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Отдел нормативно-технической �документации (к. 405, 408). � (  (3422) 37-37-28. �E-mail: ntd@permcnti.ru
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Информационный центр (ИЦ)�STN International �Пермского ЦНТИ


��г. Пермь, ул. Попова, 9, �к. 503. �SYMBOL 40 \f "Wingdings" \s 9��   37-46-36


E-mail: stn@permcnti.ru














При Пермском ЦНТИ функционирует единственный в регионе  (в России их 8) канал доступа к  международной сети научно-технической и деловой информации STN International. 


STN International (STN) опирается на три крупнейших информационных центра США, Германии и Японии. Она включает в себя около 250 постоянно обновляемых баз данных, которые содержат около 350 млн. документов и охватывают практически  все отрасли науки и техники. БД формируются на основе периодических изданий, книг, патентов, материалов конференций и диссертаций и т.п. Большинство БД уникальны и недоступны для российских ученых, инженеров, предпринимателей  по другим каналам.








Информация с Пермской областной выставки 


«Интеллект, 


инновации, 


инвестиции – 2005»





� EMBED MS_ClipArt_Gallery  ���





Организаторы областной  выставки  «Интеллект, инновации, инвестиции» – администрация Пермской области, ГУ Пермский ЦНТИ, областной совет ВОИР, Уральский фонд поддержки малого предпринимательства.


Цель выставки:


содействие предприятиям, учреждениям и организациям различных форм собственности, физическим лицам в расширении рынков сбыта своей продукции и услуг;


показ их работы по выпуску новых видов продукции, товаров и услуг, новейших технологических и конструкторских разработок;


привлечение инвестиций в промышленность.


Участники выставки имеют возможность опубликовать свою информацию в специализированном бюллетене "Вестник Пермского ЦНТИ", который рассылается более чем на 500 предприятий и организаций Уральского и Приволжского федеральных округов, а также представить свою информацию для опубликования во всероссийской полнотекстовой базе данных "Научно-технические разработки России".


По всем организационным вопросам обращайтесь по адресу: �614990, г. Пермь, ГСП, ул. Попова, 9, ЦНТИ, к. 102 (тел. 36-28-00) или к. 406 (тел. 37-32-03)











Оперативная полиграфия


Изготовление полиграфической продукции (набор, верстка, тиражирование)


Изготовление форм для офсетной печати


Ксерокопирование  и др.


Приходите: г. Пермь,  ул. Попова, 9,  ЦНТИ, к. 506 . �Звоните: (  (3422) 37-32-47
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4 – 5 �октября








27 –30 сентября











Научно-образовательный центр �Пермского ЦНТИ         





�








�





Июль,�август





Международные, �специализированные














Оформление заявок  на регистрацию


товарного знака


614990, г. Пермь, ГСП, �ул. Попова, 9, ЦНТИ, к. 407, �отдел патентной документации 


37-32-94.   � E-mail: pat@permcnti.ru 


С 9 до 17 часов





Полные описания


патентов  �России


и других стран


614990, г. Пермь, ГСП,ул. Попова, 9, ЦНТИ, к. 407.  (  37-32-94


E-mail: pat@permcnti.ru
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